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ΗΗοοιικκοοννοοµµιικκήή κκρρίίσσηη, που ξεκίνησε
από τις Η.Π.Α. το 2007 και επε-
κτάθηκε και στη χώρα µας, είναι

ίσως η σοβαρότερη των τελευταίων
εβδοµήντα ετών. Οι εεππιιππττώώσσεειιςς της εί-
ναι πποολλλλααππλλέέςς: υψηλή ανεργία, παύσεις
εργασιών µικρών αλλά και µεγάλων επι-
χειρήσεων, αναδιανοµές εισοδηµάτων,
υψηλή φορολογία, ανασφάλεια και κα-
τάθλιψη, σε υψηλά ποσοστά των πληθυ-
σµών. Παραδοσιακές επιλογές  τοποθέ-
τησης αποταµιεύσεων (ακίνητα, καταθέ-
σεις, κρατικά οµόλογα, τραπεζικές µε-
τοχές) επλήγησαν,  συµβάλλοντας αρνη-
τικά στην ήδη κακή ψυχολογία.
ΗΗ ττάάσσηη σσυυσσσσώώρρεευυσσηηςς ττοουυ ππααγγκκόόσσµµιιοουυ
ππλλοούύττοουυ σσεε λλιιγγόόττεερραα χχέέρριιαα εείίννααιι εεµµφφαα--
ννήήςς. Η τεχνολογία  εξελίσσεται µε γεω-
µετρική πρόοδο, µεταφέ-
ρονται κεφάλαια οπουδή-
ποτε µε το πάτηµα ενός
κουµπιού, εταιρείες διαχεί-
ρισης κεφαλαίων και πο-
λυεθνικές γίνονται µεγαλύ-
τερες οικονοµικές δυνά-
µεις από ολόκληρα χρηµα-
τιστήρια χωρών ή προσπερ-
νούν το Α.Ε.Π. κάποιων άλ-
λων χωρών, καθορίζοντας
το παγκόσµιο οικονοµικό
και γεωπολιτικό status. 
OO ρρόόλλοοςς ττοουυ σσύύγγχχρροοννοουυ χχρρηηµµααττοοοοιικκοοννοο--
µµιικκοούύ σσυυµµββοούύλλοουυ γγίίννεεττααιι δδυυσσκκοολλόόττεερροοςς
ααλλλλάά ααππααρρααίίττηηττοοςς. Γνωρίζουµε την ύψι-
στη σηµασία της αποταµίευσης για την
ασφάλεια και για την αίσθηση της επιτυ-
χίας που έχει ανάγκη ο κάθε άνθρωπος.
Επίσης, αναγνωρίζουµε την ισχυρή επιρ-
ροή που δέχεται ο καθένας µας καθηµε-
ρινά, από υπερβολική πληροφόρηση γύ-
ρω του (Μ.Μ.Ε., internet,  µέτρια πληρο-
φορηµένους συµβούλους, κ.λ.π.), κα-
θώς και ότι οοιι ααπποοφφάάσσεειιςς µµααςς κκααθθοορρίίζζοο--

ννττααιι ααππόό ιισσχχυυρράά σσττεερρεεόόττυυππαα κκααιι σσυυννήή--
θθεειιεεςς ρριιζζωωµµέέννεεςς,, ίίσσωωςς κκααιι ππααιιδδιιόόθθεενν..
Έτσι, οο κκάάθθεε άάννθθρρωωπποοςς, ευρισκόµενος
σε σύγχυση και φόβο, ααννααζζηηττάά κκάάπποοιιοονν
έέµµππιισσττοο κκααιι άάρριισστταα κκααττααρρττιισσµµέέννοο σσύύµµ--
ββοουυλλοο νναα εεννααπποοθθέέσσεειι ττιιςς εελλππίίδδεεςς ττοουυ
γγιιαα αασσφφααλλέέσσττεερροο µµέέλλλλοονν
του ιδίου, της οικογένειάς
του, της επιχείρησής του,
ώστε να γίνει κατά κάποι-
ον τρόπο προστάτης του
από κινδύνους και από
αδυναµία συσσώρευσης
πλούτου, ταυτόχρονα.
Μετά από µία δράση έρχε-
ται και µία αντίδραση. ΗΗ
κκρρίίσσηη δδεενν θθαα ππεερράάσσεειι γγρρήή--
γγοορραα κκααιι ττ’’ ““ααππόόννεερράά”” ττηηςς,,

δδυυσσττυυχχώώςς,, θθαα
ππααρραασσύύρροουυνν πποολλλλοούύςς,,
πποουυ δδεενν ααννττιιλλήήφφθθηηκκαανν,,
δδεενν ππρρόόλλααββαανν,, δδεενν µµππόόρρεε--
σσαανν ήή δδεενν ήήθθεελλαανν νν’’ αακκοο--
λλοουυθθήήσσοουυνν ττιιςς εεξξεελλίίξξεειιςς..
Όµως, κάποια στιγµή θα
περάσει. Έτσι και ο πιεστι-
κός αασσφφααλλιισσττήήςς, που βα-
σίζει τη δουλειά του σε
προϊοντικές πωλήσεις
ανάλογα µε τις προµήθει-

ες ή τα bonuses που εισπράττει, οοφφεείίλλεειι
νν’’ ααλλλλάάξξεειι ρριιζζιικκάά ττοονν ττρρόόπποο σσκκέέψψηηςς κκααιι
δδοουυλλεειιάάςς ττοουυ κκααιι νναα δδηηµµιιοουυρργγήήσσεειι υυππεε--
ρρααξξίίαα γγιιαα ττοουυςς ππεελλάάττεεςς ττοουυ. ΝΝαα εεκκππααιι--
δδεευυθθεείί κκααλλύύττεερραα,, νναα µµεεττααµµοορρφφωωθθεείί σσεε
οολλοοκκλληηρρωωµµέέννοο χχρρηηµµααττοοοοιικκοοννοοµµιικκόό σσύύµµ--
ββοουυλλοο, να τους εισακούσει και µαζί να
καταγράψουν και  ν’ αποτυπώσουν τα
όνειρά τους και τις ανάγκες τους. Έπει-
τα, αφού συλλέξει τα δεδοµένα που
χρειάζεται, να σχεδιάσει και  να προτεί-
νει τα κατάλληλα προϊόντα για την εκ-
πλήρωση των αναγκών αυτών, όχι ως αυ-

τοσκοπό πια, αλλά ως ολοκληρωµένες
λύσεις. Τέτοιες ανάγκες είναι αυτή της
συνταξιοδότησης, της ιατροφαρµακευ-
τικής περίθαλψης, της κάλυψης της οι-
κογένειας σε περίπτωση θανάτου ή ανι-
κανότητάς του, των σπουδών των παι-

διών, κ.ά. Αυτές οι λύσεις θα
προσφέρονται µέσω µιας
εξατοµικευµένης µελέτης
που θα είναι δυναµική, κα-
θώς θα επικαιροποιείται
όποτε υπάρχουν αλλαγές
στα δεδοµένα που έχουν
συλλεχθεί. Όλη αυτή η δια-
δικασία, αν γίνει σωστά, µε
επαγγελµατισµό, υπευθυ-
νότητα και εχεµύθεια, θα
ενδυναµώσει τη σχέση συµ-

βούλου-πελάτη, χτίζοντας
πραγµατικά µια σσχχέέσσηη ζζωωήήςς που αντέχει
στο πέρασµα των χρόνων.
ΠΠάάνντταα µµεε γγννώώµµοονναα ττοο σσυυµµφφέέρροονν ττοουυ ππεε--
λλάάττηη, ο σύµβουλος, για να προσφέρει
αρτιότερες υπηρεσίες, οφείλει, πέρα
από τη συνεχή επιµόρφωσή του, να έχει
πρόσβαση σε κατάλληλο λογισµικό που
να αναβαθµίζεται διαρκώς, ώστε να
υπάρχουν επικαιροποιηµένες οι παρο-
χές των κοινωνικών ταµείων, οι  φορο-
λογικές  διατάξεις, οι νόµοι κ.λ.π., αλλά
και να επιτύχει συνέργειες µε επαγγελ-
µατίες, όπως δικηγόρους, συµβολαιο-
γράφους, φοροτέχνες, που θα βοηθούν
στην κατανόηση όρων εκτός της δραστη-
ριότητάς του. Κυρίως ν’ αντιληφθεί τη
λειτουργία και τους κανόνες των χρηµα-
ταγορών και κεφαλαιαγορών, καθώς,
όπως προείπαµε, τα πάντα πλέον κινού-
νται µέσω της διαχείρισης του χρήµα-
τος. Είναι σίγουρα προτιµότερο να υπάρ-
χει µια µέτρια στρατηγική διαχείρισης,
αν δεν µπορεί να επιτευχθεί η ιδανική,
ππααρράά νναα µµηηνν υυππάάρρχχεειι κκααµµίίαα σσττρρααττηηγγιικκήή.
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γεννήθηκε το 1969. Ασκεί το
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ως Financial Planner από
την Achmea Academy. ∆ιαθέ-
τει πιστοποίηση στη Λογι-
στική και Χρηµατοοικονοµική

Επιχειρήσεων, αλλά και στη
Συµπεριφορική  Χρηµατοοι-
κονοµική από το Πανεπιστή-
µιο Πειραιά, καθώς και
πανευρωπαϊκή πιστοποίηση
ως Financial Planner από
τον EFICERT.
Είναι µέλος του Πανελλη-

νίου Συνδέσµου Ασφαλιστι-
κών Συµβούλων (Π.Σ.Α.Σ.), της
Hellenic Financial Planners
Association (H.F.P.A.), καθώς
και του Million Dollar Round
Table (M.D.R.T.-The Premier
Association of Financial
Professionals).
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